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International abgesichert

Immer mehr Maschinenbauer entschliefen sich zum Gang ins Aus-
land. Mit individuellen, international rechtskonformen Versiche-
rungslosungen sind sie dafiir bestens gewappnet.

Die mittelstandisch gepragte Investitionsglter-
industrie stellt historisch eine tragende Saule
der deutschen Wirtschaft dar. Als sogenannte
,Hidden Champions” sind die mittelstandischen
Unternehmen zu marktbedeutenden Playern
oder gar Weltmarktfiihrern avanciert. Der Markt-
erfolg begriindet sich vor allem in der Innova-
tionskraft, Flexibilitdt im Denken und Handeln
sowie der Risikobereitschaft, auch ins Ausland
zu wachsen. Mit einer Expansion und Erschlie-
Bung neuer Markte geht oftmals der Aufbau
von Produktionsstatten oder Vertriebsbilros im
Ausland einher. Neben der Analyse der Marktpo-
tenziale und der moéglicherweise erforderlichen
Anpassung der Produkte an den lokalen Stan-
dard darf die Absicherung von Risiken nicht ins
Hintertreffen geraten: Einer internationalen Auf-
stellung folgt die Anpassung des Versicherungs-
bedarfs. Hierbei ist zu beachten, dass nicht nur
Produktionen und Vertrieb landerspezifischen
Randbedingungen folgen missen, sondern auch
der Versicherungsschutz.

Fir die Versicherungsbranche bedeutet das,
sich professionell mit diesem Bedarf auseinan-
derzusetzen und Lésungen zu bieten - weltweit.
Solche Lésungen umfassen bei der VSMA GmbH
weit mehr als reine Versicherungsprodukte. Im
Zuge langjahriger Erfahrungen und des konti-
nuierlichen Austauschs mit den Kunden wurden
zahlreiche individuelle Lésungen implementiert.
So geht eine Analyse der Risikosituation der
Entwicklung eines maRgeschneiderten Versiche-
rungsschutzes voraus.

Mit einem global agierenden Partner, wie der
VSMA, ist und bleibt das VDMA-Verbandsmitglied
handlungsfahig. Versicherungslésungen folgen
den Expansionspléanen der Unternehmen - und
das ,aus einer Hand“. Beim Gang ins Ausland
stellen sich komplexe Herausforderungen, ins-

besondere hinsichtlich sprachlicher, kultureller
und rechtlicher Unterschiede. Fur ein mittelstan-
disches Unternehmen liegt der Schwerpunkt
seiner Aktivitaten auf der Weiterentwicklung
die Begleitung zu

Versicherungsthemen sollte einem weltweit agie-

eigener Kernkompetenzen;

renden Partner anvertraut werden. Eine inter-
national in allen Belangen rechtskonforme und
risikogerechte Absicherung kann im Schadenfall
existentiell Bedeutung gewinnen.

Der Gang ins Ausland ist fir den Mittelstand also
langst zur Selbstverstandlichkeit geworden -
sei es, um neue Markte in Asien zu erschliefen
oder Niederlassungen im europaischen Ausland
aufzubauen. Landerspezifisch greifen lokale Vor-
schriften und gesetzliche Bestimmungen.

Die VSMA Mitarbeiter(Innen) kennen die diversen

landerspezifischen Besonderheiten und si-
chern die bestehenden Unternehmensrisiken
umfassend durch das Auslandsnetzwerk TRC
(TRUST RISK CONTROL Int. Insurance Deve-
lopment GmbH ) in Gber 160 Landern ab. ,Wir
entwickeln gemeinsam mit unseren Kunden in-
dividuelle auf die Risikosituation zugeschnittene
Versicherungslosungen® erklart Jirgen Seiring,

Geschaftsfihrer der VSMA GmbH.
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