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Ein bcsondf:rcs Weihnachtsgcclicht

\on drauB vom walde komm ich her,

mein Name ist Schaden, ihr firchtet mich sehr.
Aﬂi.]bcra“ an euren Firmensitzen

sehe ich viel Arbeit fiir mich blitzen.

Ich lauere dann vor dem Eingangstor

und bereite die grobten Ka’castrophen vor.

Und wie ich so strolchte durch finstre Nacht

hart ich eine Stimme: ,Nimm dich blo® in Acht.

Ja du, Herr Schaden, du finstrer Gcsc“,

hebe die Beine und verschwinde schnell.

Hier findest du keinen, dem du Furcht c[njagst,
den VSMA-Kunden du nicht zu schaden vermagst.

Sie sind rundum versichert nun,

damit sie des Nachts ohne Sorge ruhn.
(iber Risiken und Lésungen beraten wir Kunden
das halt dich und dcincsglcichcn mit Sicherheit
ich sprac'h: ,,Licbe: VSMA, ich weiB wer du bist,
meine Reise trotzdem nicht zu Ende ist.

Ich muss mich noch umsehen, nah und fern,
mein Job ist's zu schaden und den mache ich gern.”
.Hast du die Liste unserer Kunden bei dir?*

Ich 5Prach: ,Die Liste, die ist hier.

Denn VSMA-Kunden werd ich sicher meiden,
eure Versicherun ]cc}nch’ce. kénnen einem die Arbeit verleiden.*
Die VSMA sprach: ,Dann ist unser Ziclgla erreicht,

wenn vor unseren Losungen gar der schaden weicht!®

Von draub vom walde komm ich her.

Gut versicherte Unternehmen argern mich sehr!

Denn wie soll mir die Arbeit noch Freude machen,

wenn die Untcrnc!-lmcr nur itber den Schaden lachen.
Sagt an: JJimmert die VEMA sich auch um eure 5clange?
Sonst nehme ich schaden euch froh in die Zange!®
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Hohere Versicherungssteuer
trotz Falligkeitsverlegung

Fiskus verhindert Einsparung

Die Anhebung der Versicherungssteuer
zum 01. Januar 2007 um drei Prozent-
punkte bedeutet fiir die Versicherungs-
nehmer eine zusatzliche Belastung. Der
Moglichkeit, diese durch entsprechende
vertragliche Gestaltung im ersten Jahr
zu umgehen, wurde durch den Gesetzge-
ber ein Riegel vorgeschoben.

Die Bundesregierung hat mit der Mehrwert-
steuer auch die Versicherungssteuer auf
19 Prozent angehoben — obwohl die beiden
nichts miteinander zu tun haben. Neben dem
Standardsatz gelten Sonderregeln: Fur die
Feuerversicherung 14 Prozent statt 11 Pro-
zent, dazu kommen unveranderte 8 Prozent
Feuerschutzsteuer, die von den Landern flr
den Brandschutz kassiert werden. Im Gegen-
satz zur Umsatzsteuer, die von den Unter-
nehmen in der Regel als Vorsteuer abzugs-
fahig ist, wirkt sich die Versicherungssteuer
voll auf die Kosten aus.

Verlegung der Hauptfalligkeit nutzlos

Dies flUhrte bei Versicherungsnehmern und
Maklern zu der Uberlegung, durch eine Ver-
legung der Hauptfalligkeit vom 01. Januar
auf den 31. Dezember zumindest im ersten
Jahr die Erhéhung zu vermeiden. Dem hat die
Bundesregierung nun eine Absage erteilt und
einen Vorschlag des Gesamtverbands der
(GDV)
fir eine entsprechende Interpretation der

Deutschen Versicherungswirtschaft

Gesetzeslage abgelehnt. In einem Schreiben
des Bundesfinanzministeriums wurde klarge-
stellt, dass dies nicht zulassig ist. Der § 10
b des Versicherungssteuergesetz (VersStG)
regelt, dass Falligkeitsverlegungen nach
Be-kanntgabe der Steuersatzerhéhung eine
missbrauchliche Gestaltung darstellen. So-
mit greift trotz Verlegung der Falligkeit der
Versicherungspramie zum Beispiel auf den
31. Dezember 2006 der neue Steuersatz von
19 % in der Schadenversicherung bzw. 14 %
in der Feuerversicherung. Auch eine Vorzie-
hung der Pramienerhebung und eine damit
verbundene Zahlung durch den Versiche-
rungsnehmer noch in 2006 ist zwecklos.

Finanzbehorde priift Sachverhalt

Aus den Erfahrungen der Vergangenheit ist

damit zu rechnen, dass die steuerlichen
Betriebsprifungen ihren Fokus auf diesen
Sachverhalt legen und hier gezielt sowohl
beim Versicherer als auch beim Versiche-
rungsnehmer nachforschen. Weitere Infor-
mationen erhalten Sie bei der VDMA-Dienst-

leistungstochter VSMA.

Kontakt:

VSMA - ein Unternehmen des VDMA
c/o Herr Jochen Kunze

Telefon 0 69/66 03-1565
jkunze@vsma.org

»,RiesterRente* des
VDMA-Vorsorgema-
nagement boomt

Wer schnell handelt, sichert sich dauer-
haft hohere Rendite

Der
alle Lebensversicherer flir Neuvertrage ab
01.01.2007 den garantierten Rechnungs-
zins von 2,75% auf 2,25% reduzieren mus-

Gesetzgeber hat entschieden, dass

sen. Vor diesem Stichtag abgeschlossene
Vertrage behalten den bei Vertragsabschluss
geltenden Garantiezins.

Neben den Lésungen der betrieblichen Al-
tersvorsorge gewinnt auch die Riester-Rente
zunehmend an Bedeutung. Durch Spezial-
konditionen innerhalb des VDMA-Vorsorge-
management zeichnet sie sich u. a. durch
folgende attraktive Vorteile aus:

- Wertzuwachs deutlich hoher, da er liber
Beitrage und Zulagen entsteht

- Geld vom Staat durch Zulagen und ggf.
ersparte Steuern (Durchschnittlich Forde-
rung von 40 Prozent der Beitrage)

VS MA

Der Versicherungsmakler
fir die InvestitionsgUterindustrie

- Gruppenvertragskonditionen - auch flr
diese private Vorsorge!

- alle Zulagen werden bei Beauftragung
automatisch von dem Versicherer fur Sie
beantragt.

Die VSMA hat gemeinsam mit der Allianz
Versicherungs-AG Ende Oktober eine Aktion
gestartet, um noch maglichst vielen Interes-
senten die besseren Konditionen dauerhaft
sicher zu stellen.

Nutzen Sie die Chance, die Ihnen das VDMA-
Vorsorgemangement bietet und schlieflen
Sie noch dieses Jahr einen Vertrag zur ,Ries-
ter-Rente ab. So sichern Sie sich dauerhaft
und ohne Pramienaufschlag eine hohere
Rente. ,Die Rente ist sicher” - aber nur wenn
Sie etwas dafur tun!

Kontakt:

VSMA - ein Unternehmen des VDMA
c/o Herrn Jirgen Debusmann
Telefon 0 69/66 03-1545
jdebusmann@vsma.org



